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изучена система показателей достоверной оценки результативности и эффективности деятельно-
сти коммерческой организации. 
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Оценка финансовых результатов – важный этап деятельности организации. В получе-

нии обстоятельной информации о финансово-экономической ситуации организации, ее дея-
тельности заинтересованы буквально все субъекты рыночных отношений: владельцы, акцио-
неры, аудиторы, банки, биржи, поставщики и клиенты, страховые фирмы и маркетинговые 
агентства. Финансовые результаты характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем 
рентабельности. Организации зарабатывают прибыль главным образом от основной деятель-
ности, а также от других видов деятельности: дохода от реализации основных средств и ма-
териальных активов, сдачи в аренду основных средств и т.д. 

При проведении оценки прибыли и рентабельности специалисты организации могут 
оперативно изучить тенденции её развития и предложить руководству пути дальнейшего 
успешного развития, обнаружить недостатки в хозяйственной деятельности, а также выявить 
резервы роста прибыли [5]. 

Существует значительное количество методик анализа финансовых результатов. Рас-
смотрим современные факторные модели результативности деятельности организации. 

Для целенаправленного принятия управленческих решений по наращиванию прибыли 
необходимо, прежде всего, классифицировать факторы роста прибыли, количественная 
оценка которых позволяет оценить их влияние на этот процесс. Все факторы можно разде-
лить на две группы – внешние и внутренние. К внешним факторам относят рыночные; хо-
зяйственно-правовые и административные факторы; уровень развития внешнеэкономических 
связей. Внутренние факторы: материально-технические; организационно-управленческие; 
экономические факторы; социальные факторы [1]. 

В процессе оперативного управления необходимо выяснить, за счет чего формируют-
ся финансовые результаты и какие факторы влияют на них. При проведении факторного ана-
лиза финансовых результатов наибольшее внимание обращают на прибыль от продаж и при-
быль до налогообложения. 

Прибыль от основной деятельности (прибыль от продаж) – наиболее важный фактор 
формирования чистой прибыли организации. При нормальных условиях осуществления ос-
новных видов деятельности прибыль от продаж имеет, как правило, наибольший удельный 
вес в составе чистой прибыли (она даже может составлять более 100%, что будет компенси-
ровано отрицательным удельным весом какого-либо другого фактора или нескольких факто-
ров) [6]. Поэтому прибыль от продаж должна быть объектом более детального рассмотрения.  

Факторный анализ прибыли от продаж можно провести, используя обобщённые дан-
ные таблицы 1 (на примере бухгалтерской (финансовой) отчётности ООО «Авангард» за 
2016 год).  

Как видно, итоговым показателем отчета о финансовых результатах является чистая 
прибыль отчетного периода, расчет которой производится по формуле: 

 
                                                  PЧ = Pн + Tскор,      (1) 

где  Pн – прибыль до налогообложения; 
Tскор – сальдо отложенных налоговых активов и обязательств, скорректированное на 

величину текущего налога на прибыль [9]. 
 

Для расчета чистой прибыли можно использовать еще одну формулу, показывающую 
основные факторы ее формирования: 

                                           PЧ = Pн + Pпроч + Tскор,     (2) 
где  Pпроч – сальдо прочих доходов и расходов. 
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Таблица 1 – Формирование финансовых результатов ООО «Авангард» за 2015-2016 годы 

Показатели 
Прошлый 

год 
 

Отчетный год в  
действующих  ценах 

Отчетный год в  
сопоставимых  ценах 

 
факт 

 

отклоне 
ние (+,-) 

темп 
роста, % факт 

отклоне-
ние 
(+,-) 

темп 
роста, 

% 
1. Выручка , тыс. руб. 500566 435430 -65136 87,0 395127 -105439 78,9 
2. Себестоимость про-
данных товаров 
- сумма, тыс. руб. 
 - уровень, % 

495004 
98,89 

426673 
97,99 

-68331 
-0,90 

86,2 
- 

387181 
97,99 

-107823 
-0,90 

78,2 
- 

3. Валовая прибыль 
- сумма, тыс. руб. 
 - уровень, % 

5562 
1,11 

8757 
2,01 

+3195 
+0,90 

157,4 
- 

7946 
2,01 

+2384 
+0,90 

142,9 
- 

4. Прибыль (убыток) от 
продаж 
- сумма, тыс. руб. 
 - уровень, % 

5562 
1,11 

8757 
2,01 

+3195 
+0,90 

157,4 
- 

7946 
2,01 

+2384 
+0,90 

142,9 
- 

5. Прочие доходы 3633 876 -2757 24,1 795 -2838 21,9 
6. Прочие расходы 6629 3615 -3014 54,5 3280 -3349 49,5 
7. Прибыль до налого-
обложения 

2566 
 

6018 
 

+3452 
 

234,5 
 

5461 
 

+2895 
 

212,8 
 

8.Текущий налог на 
прибыль 

1040 
 

1827 
 

+787 
 

175,7 
 

1658 
 

+618 
 

159,4 
 

9. Изменение отложен-
ных налоговых обяза-
тельств - 34 +34 - 31 +31 - 
10. Изменение отло-
женных налоговых ак-
тивов 3 103 +100 3433,3 96 +93 3200,0 
11. Прочее 27 21 -6 77,8 19 -8 70,4 
12.Чистая прибыль 
(убыток)  

1502 
 

4239 
 

+2737 
 

282,2 
 

3847 
 

+2345 
 

256,1 
 

 
Данная формула означает, что чистая прибыль организации складывается как алгеб-

раическая сумма сальдо доходов и расходов по обычным видам деятельности (прибыли от 
продаж), сальдо прочих доходов и расходов и сальдо отложенных налоговых активов и обя-
зательств, скорректированное на величину текущего налога на прибыль. 

Оценка каждого элемента данной модели чистой прибыли может позволить исследо-
вать поступления и направления использования финансовых ресурсов. Например, рост про-
чих доходов, связанный с продажей имущества, сдачей его в аренду будет характерен для 
организаций, испытывающих финансовые затруднения. Отрицательным моментом является 
продажа активов, необходимых для процесса деятельности. В этом случае снижается в целом 
экономический потенциал организации [3]. 

Факторный анализ на основе этой формулы дает обобщенную картину влияния фи-
нансовых результатов различных видов деятельности организации (обычных видов деятель-
ности и видов деятельности, связанных с формированием прочих доходов и расходов) на его 
конечный финансовый результат. 

Проведем факторный анализ чистой прибыли ООО «Авангард», используя формулу 2. 
Результаты анализа оформим в виде аналитической таблицы 2 (информационной базой ана-
лиза является «Отчёт о финансовых результатах») [4]. 
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Таблица 2 – Анализ основных факторов формирования чистой прибыли ООО «Авангард» за 
2015-2016 годы 

Финансовые результаты различ-
ных видов  

деятельности 

Абсолютные вели-
чины, тыс. руб. 

Удельные веса (%) в 
чистой прибыли Изменения (+;-) 

2015г. 2016г. 2015г. 2016г. сумма уд. вес, 
% 

1. Сальдо доходов и расходов по 
обычным видам деятельности 
(прибыль от продаж) 

5562 8757 +370,3 +206,6 +3195 -163,7 

2. Сальдо прочих доходов и рас-
ходов -2996 -2739 -199,5 -64,6 +257 +134,9 

3. Сальдо отложенных налого-
вых активов и обязательств, 
скорректированное на величину 
текущего налога на прибыль 

-1064 -1779 -70,8 -42,0 -715 +28,8 

4. Чистая прибыль (п.1+п.2+п.3) 1502 4239 100 100 +2737 - 
 
Данные таблицы 2 показывают, что чистая прибыль в исследуемой организации уве-

личилась с 1502 тыс. руб. в 2015 г. до 4239 тыс. руб. в 2016 г. Произошло это, прежде всего, 
за счет роста прибыли от продаж и снижения прочих расходов в 2015 г. Организация имеет 
убыток от прочей деятельности, поэтому целесообразно сделать дополнительный анализ 
прочих доходов и расходов по видам. Отложенные налоговые активы и обязательства как в 
прошлом году, так и в отчетном незначительны.  

Динамику финансовых результатов от различных видов деятельности можно предста-
вить в виде рисунка 1. 

Рисунок 1 - Динамика финансовых результатов ООО «Авангард» за 2013-2016 гг., (в %) 
 
Как видим, в деятельности ООО «Авангард» наблюдается рост прибылей в 2014 году, 

резкое снижение в 2015 году и затем небольшой рост в 2016 году.  
Последующий анализ предполагает более детальное изучение каждого из основных 

факторов чистой прибыли. Так, расчет прибыли от продаж (Pп) и ее факторный анализ про-
изводится по формуле:  
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                                          Рп = N – S – KP - УР,                                                          (3) 

где  N – выручка; 
S – себестоимость продаж; 
КР – коммерческие расходы; 
УР – управленческие расходы. 
 
Построенная на ее основе модель факторного анализа изменения прибыли от продаж 

в отчетном периоде по сравнению с предыдущим является достаточной для проведения 
начального этапа анализа прибыли от продаж [7]. Согласно данной модели на прибыль от 
продаж оказывают влияние изменение выручки (N) и уровень полной себестоимости (Упs). 
Это так называемые факторы первого порядка или уровня. Коммерческие и управленческие 
расходы на ООО «Авангард» отсутствуют. 

Расчет влияния факторов на результативный показатель оформим в виде аналитиче-
ской таблицы 3. 

 
Таблица 3 – Факторный анализ прибыли от продаж ООО «Авангард» за 2015-2016 гг. в 
сопоставимых ценах 

Факторы Порядок расчета Сумма, тыс. руб. 
1. Изменение выручки, N 

%100
.2015 гУN Р

 -1171 

2. Изменение уровня полной себестоимости, Упs  
%100

.2016s гNУп 
 +3555 

3. Изменение цен Рдейств. – Рсопост. +811 
4. Совокупное влияние факторов - +3195 

 
Данные таблицы 3 показывают, что основным фактором, повлиявшим на увеличение 

прибыли от продаж по сравнению с прошлым годом, явилось снижение уровня полной себе-
стоимости, что увеличило прибыль от продаж на 3555 тыс. руб. Снижение выручки на 
105439 тыс. руб. в сопоставимых ценах привело к сокращению прибыли от продаж на 1171 
тыс. руб. За счет изменения цен прибыль увеличилась на 811 тыс. руб. 

На прибыль до налогообложения оказывают влияние изменения величин прочих до-
ходов и расходов. Размер влияния этих факторов рассчитывают с помощью способа балансо-
вой взаимосвязи и аддитивной факторной модели прибыли [2]. Необходимо помнить, что 
факторы обратного действия (расходы) влияют на сумму прибыли обратно пропорционально 
(знак влияния будет противоположный). Для измерения влияния факторов на прибыль до 
налогообложения составляется таблица 4. Необходимо также выявить, за счет каких факто-
ров было допущено снижение прибыли до налогообложения. 

 
Таблица 4 – Расчет влияния факторов на динамику прибыли до налогообложения ООО 
«Авангард» за 2016 год 

Факторы Расчет Сумма, тыс. 
руб. 

В % к 
итогу 

прибыли 
1. Изменение объёма выручки (-65136*1,111):100 -724 -21,0 
2. Изменение среднего уровня себестоимости (+0,900*435430):100 +3919 +113,5 
3. Изменение суммы прочих доходов 876-3633 -2757 -79,9 
4. Изменение суммы прочих расходов 3615-6629 +3014 +87,4 
Итого 6018-2566 +3452 100,0 

 
По данным таблицы 4 видно, что из четырёх факторов, повлиявших на прибыль до 

налогообложения, два повлияли на её снижение, в том числе уменьшение выручки, за счет 
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снижения которой прибыль снизилась на 724 тыс. руб., и уменьшение прочих доходов на 
2757 тыс. руб. За счет уменьшения уровня себестоимости по основной деятельности прибыль 
возросла на 3919 тыс. руб. и на 3014 тыс. руб. за счёт уменьшения прочих расходов.  

Полученные результаты исследования показывают, что данная организация распола-
гает достаточными резервами увеличения прибыли от продаж за счет роста выручки, а также 
прочих доходов, дальнейшего снижения себестоимости и прочих расходов [8]. Все вышеска-
занное позволяет говорить о недостатках в деятельности исследуемой организации за по-
следний год и необходимости разработки мероприятий по повышению прибыльности ООО 
«Авангард» в перспективе. Таким образом, необходимо провести детальный анализ факторов 
второго уровня, формирующих величину прибыли, и далее на основе углубленного изучения 
полученных результатов выявить резервы роста прибыли. 
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