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Стабильность функционирования, устойчивое финансовое положение коммерческих 
организаций в условиях современного развития экономики обусловливают их деловую ак-
тивность [2].    

Понятие «деловая активность», как и многие другие экономические понятия, появи-
лось в российской экономической практике из мирового словарного оборота в условиях раз-
вития рынка, а именно в период перехода к рыночной модели экономики. Зарубежные эко-
номисты использовали данный термин много лет назад. Исследование понятия «bisness 
activity» свидетельствует, что в переводе с английского оно означает «бизнес-деятельность». 
В широком смысле  деловая активность предполагает, что любая предпринимательская дея-
тельность предусматриавает определение  деловой активности [3]. 

В экономической литературе существуют разные подходы  к трактовке понятия «де-
ловая активность». В частности, деловую активность характеризуют: 

- результатом и эффективностью основной хозяйственной деятельности коммерческих 
организаций;  

- скоростью оборота оборотных средств коммерческих организаций; 
- всесторонней динамичной  характеристикой предпринимательской деятельности, ре-

зультатом эффективного использования ресурсов коммерческих организаций [1]. Уровни де-
ловой активности коммерческих организаций характеризуют этапы их жизнедеятельности: 
создание, развитие деятельности, подъем или спад, кризис развития, депрессия, а также сте-
пень адаптации к изменяющемуся рынку в условиях неопределенности; 
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- устойчивостью хозяйственно-экономической деятельности коммерческих организа-
ций, обеспечивающей положительную динамику функционирования, повышение трудовой 
занятости и эффективное использование ресурсов в целях повышения рыночной конкуренто-
способности.  

Показатели деловой активности характеризуют эффективность использования мате-
риальных, трудовых, финансовых и других ресурсов коммерческих организаций по всем от-
крытым и функционирующим бизнес-линиям хозяйственной деятельности и определяют ка-
чество управления, возможности экономического роста и достаточность собственного капи-
тала организации.  

Как показал анализ, довольно существенное влияние на измернение деловой активно-
стии коммерческих организаций оказывает внешняя среда, то есть внешние макроэкономи-
ческие факторы, такие как политичесская ситуация в стране, налоговая нагрузка, внешнеэко-
номичесие отношения, льготы предпринимателям, экономические санкции зарубежных 
стран, уровень конкуренции в отрасли, монополия в производственном процессе. Определе-
ние влияния таких факторов является одним из условий принятия глобальных решений при 
разработке стратегии развиития организаций. 

Немаловажное значение при организации хозяйственной деятельности коммерческих 
организаций имеют факторы внутренней среды, которые являются подконтрольными руко-
водству организаций, в том числе: производственный потенциал, квалификация персонала, 
уровень менеджмента, объем продаж, совершенствование договорной работы, организация 
производства, возможности получения информации в области маркетинга, материальное и 
финансовое обеспечение и др. 

Анализ показателей деловой активности коммерческих организаций представляет со-
бой всестороннее комплексное исследование финансового состояния организации, системы 
факторов, влияющих на их изменение, прогнозирование уровня доходов и расходов от рас-
ширения бизнеса.  

Целью анализа показателей деловой активности является получение информации для 
принятия управленческих решений. В процессе анализа ставятся следующие задачи: 

- анализ и оценка изменения деловой активности в динамике; 
- оценка влияния основных факторов внешней и внутренней среды, обусловивших 

измернение показателей деловой активности, определение влияния каждого фактора в от-
дельности; 

- оценка и обощение полученных результатов анализа; 
- формирование комплекса определенных мер по развитию деятельности организации 

и привлечению в оборот выявленного объема дополнительных резервов [2]. 
В оценке деловой активности различают следующие уровни: качественный и количе-

ственный. Качественный уровень предусматривает оценку посредством сравнения анализи-
руемойـ коммерческой организации с аналогичными по специфике деятельности организаци-
ями и объему капитала. В составе качественных показателей анализируются: 

- показатели, характерзующие широту рынков сбыта продукции; 
- объем экспортной продукции; 
- уровень налоговой нагрузки в отрасли, к которой относится коммерческая организация; 
- сопротивляемость конкуренции аналогичных организаций; 
- репутация организации, которая выражается имиджем клиентов, использующих 

услуги организации, устойчивостью сложившихся связей с клиентами.  
Количественный уровень оценки деловой актиности представляется изучением дина-

мики показателей оборачиваемости капитала, ресурсов, поскольку деловая активность ха-
рактеризуется скоростью оборота средств.  

Скорость оборота средств зависит от ряда факторов: 
- от объема продаж выпускаемой продукции за анализируемый период; 
- от объема оборота и от оборачиваемости, а именно: чем выше оборачиваемость, тем 
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меньше приходится расходов на каждый оборот; 
 - от ускорения оборота активов организации в процессе кругооборота средств, что 

влечет за собой ускорение оборота оборотного капитала [4]. 
Для оценки деловой активности коммерческих организаций используется группа кри-

териев, рассчитываемых в виде коэффициентов (таблица 1). 
 

Таблица 1 – Критериальные характеристики деловой активности коммерческих организаций 
Критериальные показатели Характеристика показателей 

Показатель оборачиваемости 
активов организации 

Характеризует количество оборотов оборотных активов в разах за 
анализируемый период, а именно: какое количество раз активы 
возвращаются в первоначальную стоимость совершаемого ими 
кругооборота. 

Показатель оборачиваемости 
дебиторской задолженности 

Характеризует количество оборотов дебиторской задолженности в 
течениـе анализируемого периода, а именно: какое количество раз 
объемы поступлений от реализации могут вместить в себя средний 
остаток дебиторской задолженности организации. 

Производный показатель от 
коэффициента 
оборачиваемости 
дебиторской задолженности 

Определяет величину срـеднего оборота дебиторской задолженности 
(в днях), характеризует эффективность контроля выплаты кредита со 
стороны коммерческой организации, отгружающейй товары или 
выпущенную продукцию, а также выполняющей работы или 
оказывающей услуги 

Показатель срока погашения 
текущих обязательств за 
поставки ресурсов (средний 
срок оборота кредиторской 
задолженности организации, 
в днях) 

Характеризуется как производный коэффициент, который 
определяет среднее количество дней, необходимых коммерческой 
организации для осуществления расчетов с поставщиками, 
подрядчиками и другими кредиторами, которые обслуживают 
текущую хозяйственную деятельность организации в части 
приобретения материальных ресурсов. 

Показатель оборачиваемости 
запасов организации 

Измеряется оборотами и определяется отношениемـ суммы выручки 
от реализации к средней величине запасов за анализируемый период. 

Показатель среднего срока 
оборота запасов 

Определяется в днях путем деления продолжительности периода на 
коэффициент оборачиваемости запасов. 

Показатель продуктивности Характеризует размер доли созданной стоимости, исчисленной на 
каждый рубль расходов на приобретение рабочей силы. Данный 
показатـель применяется при оценке размера фонда заработной 
платы, которую коммерческая организация может выплачивать 
своим наемным работникам. 

Показатель устойчивости 
экономического роста 

Характеризует возможности коммерческой организации по 
расширению бизнеса за счет реинвестирования (перераспределения) 
заработанной суммы денежных средств. Он определяет средние 
темпы развития экономического потенциала организации, не меняя 
сложившегося на данный момент соотношения между различными 
источниками финансирования, рентабـельностью, дивидендной 
политикой и прочими показателями. 

Показатель 
продолжительности 
операционного цикла 

Характеризует среднее число дней с момента вложـения денежных 
средств в хозяйственную деятельность коммерческой организации 
до момента возврата их в виде выручки от продажи на расчетные 
счета [5]. 

 
Оценка деловой активности коммерческих организаций осуществляется по данным 

бухгалтерской (финансовой) отчетности в составе:  
1. Бухгалтерского баланса, в котором отражается информация для оценки имуще-

ственного и финансового состояния коммерческой организации, а также накопленной нерас-
пределенной прибыли и суммы собственного капитала. 

2. Отчета о финансовых результатах, который содержит информацию о доходах и 
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расходах коммерческой организации от основной деятельности и прочих операций [6]; о 
прибыли, полученной от производственной, инвестиционной и финансовой деятельности 
предприятия; о чистой прибыли, полученной за отчетный период [7]. В сочетании с инфор-
мацией бухгалтерского баланса данные отчета позволяют исчислить показатели рентабель-
ности организации [9]. 

3. Отчета об изменениях капитала, в котором отражается информация по движению 
элементов собственного капитала, в том числе уставного капитала, добавочного и резервного 
капитала, нераспределенной прибыли [8]. 

4. Пояснений к бухгалтерскому балансу и отчету о финансовых результатах, в кото-
рых содержится информация о наличии и движении в течениеـ отчетного периода внеобо-
ротных и оборотных активов, расходов и обязатеـльств. Даннные пояснения используются 
для детального анализа показателей. 

Кроме указанных выше отчетов, для анализа деловой активности могут использовать-
ся приложения и аналитические данные, фактически содержащие вспомогательную инфор-
мацию, поскольку они включают в себя расшифровки и аналитические дополнения к отдель-
ным статьям бухгалтерского баланса и отчета о финансовых результатах.  

Методика анализа деловой активности коммерческих организаций предусматривает 
применение широкого спектра способов и аналитических приемов (рисунок 1). 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Рисунок 1 – Методы анализа деловой активности коммерческих организаций  
 
Результаты анализа деловой активности позволяют охарактеризовать финансовое по-

ложение коммерческих организаций. Для инвесторов такой анализ необходим с точки зрения 
оценки эффективности инвестирования деятельности организации [15].  

Кроме традиционных методов, для анализа деловой активности применяются автома-
тизированные программы, которые позволяют повысить оперативность анализа, снизить 
трудоемкость расчетов и повысить качество результатов. 

Деловую активность организаций можно охарактеризовать как процесс хозяйственной 
деятельности, направленный на обеспечение положительной динамики их развития, увели-
чение трудовой занятости работников, эффективное использование его материальных и фи-
нансовых ресурсов, обеспечивающих рыночную конкурентоспособность [10]. Анализ дело-

Методы анализа деловой активности   

Меـтод сравнـения –
предназначен для 
пеـрвоначальной 

оцеـнки показатеـлـей, 
опреـдеـления 

отклонـений от 
заданной величины  

Метод цепных подстановок – 
предназначен для оценки 
факторов, влияющих на 

анализируемый показатель. 
Разница между последующим и 

предыдущим расчетом 
характеризует влияние одного 

из факторов 

Графический метод – 
предназначен для 

наглядного 
представления 
анализируемой 

информации 

Метод средних величин – предназначен 
для  подготовки информации, он 

позволяет из большинства однотипных 
характеристик получить одну. В анализе 
используется средняя арифметическая 

простая или взвешенная 

Метод группировки – предназначен для 
подготовки (обработки) информации к 

оценке и анализу. Для упрощения 
информации необходимые показатели 

объединяются в группы по 
однородным выбранным признакам 
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вой активности коммерческих организаций необходим для определения устойчивости фи-
нансового положения и выявления причин его ухудшения. Результатом роста деловой актив-
ности является укрепление финансовой устойчивости организации и улучшение платежеспо-
собности и ликвидности [11]. По результатам анализа определяют резервы ускорения обора-
чиваемости оборотных средств, разрабатывают мероприятия, направленные на повышение 
эффективности использования оборотных средств. 

Практика показывает, что деловая активность коммерческой организации довольно 
чувствительна к изменениям и колебаниям различных факторов и условий [12]. Это объясня-
ется тем, что активность экономического субъекта является своеобразным первичным оце-
ночным индикатором его хозяйственной деятельности. От уровня деловой активности в 
определенной степени зависят основные финансовые характеристики организации, такие как 
финансовая устойчивость, платежеспособность, инвестиционная привлекательность, исполь-
зуемые для разработки стратегии развития организации [14]. Снижение уровня деловой ак-
тивности по сравнеـнию с конкурентами может повлиять на способность организации вы-
полнять свои основные функции, привлекать новых инвесторов, поддерживать высокие тем-
пы роста результативных показателей. Деловая активность играет важную роль в оценке хо-
зяйственной деятельности предприятия [13]. 

В условиях экономического кризиса повышается роль обеспечения роста деловой ак-
тивности, поскольку только самым устойчивым предприятиям удается выжить в ситуации 
жесткой конкуренции. В связи с этим повышаются требования и усиливается роль анализа 
деловой активности, которая заключается в формировании экономически обоснованной 
оценки эффективности и интенсивности использования ресурсов организации и в выявлении 
резервов для их увеличения. 
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Основными источниками создания имущества организации являются собственный и 
заемный капитал, размер которого отражается в пассиве бухгалтерского баланса. В зависи-
мости от преобладания собственного или заемного капитала находится финансовая устойчи-
вость организации. Наличие и увеличение собственного капитала характеризуют деятель-
ность предприятия как устойчивую [5]. Организация, у которой преобладает собственный 
капитал, имеет наивысшую финансовую устойчивость, но вместе с тем, ограничивает темпы 


